
 
 
 
 
 

RECHERCHE POUR ASSURER SON DÉVELOPPEMENT 

 
PROFIL 

• Vous êtes un vendeur-né pour qui la satisfaction du client est la priorité ; 
• Vous avez le sens du service et de l’accueil professionnel ; 
• Vous avez de l'expérience dans la vente et/ou dans la pose de porte et/ou dans la 

menuiserie de précision ; 
• Vous appréciez la technicité des produits ; 
• Vous habitez l’arrondissement Liège-Verviers ;   
• Vous êtes aptes à supporter le stress et appréciant les responsabilités ; 
• Vous êtes organisé, responsable, sociable, honnête et motivé. 

 
FONCTION 

- Vous accueillez nos clients (principalement des particuliers) dans notre showroom et 
leur donnez des conseils sur mesure en matière de portes intérieures tant sur le plan 
technique que commercial ; 

- Vous développez un plan d’action pour assurer la progression d’une gamme dont vous 
avez la responsabilité 

- Vous organiser la remise des offres, et le suivi commercial auprès de nos clients, 
- Vous assurez le suivi administratif : Offre, suivi commercial, édition des bons de 

commande client, suivi dossier jusqu’à la facturation, 
 
 
OFFRE 
Un package salarial attrayant avec des possibilités d’évolution dans une société dynamique qui se 
focalise sur la qualité et le sens du service. 
 

ENGAGEMENT IMMEDIAT 
Saisissez l’opportunité de faire carrière dans une entreprise qui toujours va de l’avant ! 
 

Intéressé ? Postulez par courrier à l’attention de Gregory Weckmans 
rue de la clé 57, 4630 SOUMAGNE ou par email gregory.weckmans@biemar.be 

Veuillez préciser dans ce mail le poste pour lequel vous postulez : commercial 
 

NEGOCE BOIS & DERIVES – PORTES 
- TOITURE - QUINCAILLERIE 

Un EMPLOYE COMMERCIAL pour notre département 
PORTES INTERIEURES (H/F/X) 


